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Newsweek

trusted source for industrial machinery,
components and protective equipment

"We would like to
continue to take
advantage of our key
main competencies;
manufacturing and
trading, in both Europe
and America."

Kozo Okamoto, President,
Nishinihon Shoko Co., Ltd.

Established in 1963, Nishinihon Sho-
kois aleading provider of machines,
tools and industrial components,
with its main focus being the au-
tomobile industry. The company’s
history is as a trading company.
However, in more recent times, it has
developed its capabilities asa manu-
facturer. And it is the combination
of skills as both a trading house and
manufacturing company that set it
apart on the global stage, where it
continues to expand its presence by
providing niche market solutions.

L \

Application of self- deve\oped
automated soldering technology
to its own production lines

“Nishinihon Shoko has main-
tained a powerful presence in niche
markets, especially B2B manufac-

Original article published in Newsweek on September 29th, 2023. Written by the Worldfolio

Connecting vision and precision: a
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For over 60 years, Nishinihon Shoko has continued to refine a perfect blend of
quality, innovation, and reliability for manufacturing and trading success.

turing. I believe that the history of
the Japanese industry as a whole
is very similar to the history of our
company,” says company president
Kozo Okamoto. "We started off
as a trader selling machines and
tools and our main customers were
automotive makers. Over time we

Automatic soldering system

developed our manufacturing ca-
pabilities supplying tools for glass
makers that were producing glass
for automobiles. We supplied con-
nectors such as electric terminals
and wire harnesses. That market
was quite niche and we worked
together with glassmakers to
understand their requirements.
As a result, we've accumulated
the technology required to attach
glass to the connectors.”
Dedicated to providing high
value-added product and solutions
developed to the highest Japa-
nese quality standards, Nishinihon
Shoko's business is separated into
four divisions: the machine tool
division, which supplies indus-
trial machines and tools, mainly
for the automobile industry; the
manufacturing product division,
which manufactures electronic
components used in automobile
glass, as well as automatic assem-
bly equipment; safety protective
equipment, which sells all kinds
of work protective equipment
used at manufacturing sites; and
the welding tip division, the most

recently established division that
provides robotic welding tips for
automobile assembly.

When it comes to product
development, the company
president stresses that the em-
phasis is on listening carefully
to its customers and grasping
the needs of the market firmly.
“Looking at the needs of differ-
ent markets, as you can imagine,
the needs coming from China are
slightly different from those com-
ing from Japan or the US. Tt is
very difficult to provide the same
product or technology to all the
different markets. By providing
core specifications to everybody
we can then add something else
that is based on the customer’s
request or preference. In order to
achieve this variance, the experi-
ence and know-how that we've
accumulated are very key."

Speaking of recent developments,
Mr. Okamoto says that Nishinihon
Shoko is trying to be more eco-
friendly in its manufacturing pro-
cesses. "Lead-free is something
that we are trying to achieve in our
materials as well as our soldering
processes,” he says. "By upgrading
these processes we believe that
we can not only cut costs but also
enhance our quality too.”

Automatic terminal soldering
system for automotive glass

After taking the helm of the
company from his father (the
company founder), second-gener-
ation president Kozo Okamoto put
his focus on expanding Nishinihon
Shoko's international presence.
The company had traditionally
catered to domestic clients, but
today international sales make
up a sizable and growing part of
the business.

Yamaichi Co., Ltd. (a group
member) provides electrodes
for resistance welding, and LED
technology for plant cultivation

Nishinihon Shoko initially en-
tered the Chinese market with a
U.S. partner, with whom it col-
laborated for three years before
deciding to go it alone there. Fol-
lowing its successful establish-
ment in China, Nishinihon Shoko
established another company in
the U.S., as well as a manufactur-
ing base in Mexico, from which
it is serving customers in North,
Central, and South America.

The company has also estab-
lished a 100% subsidiary in Indo-
nesia, which is responsible for dis-
tributionin Southeast Asia, another
priority market. “Going forward I
see Indonesia taking the number
two positioninterms of global sales
within Southeast Asian and Asian
countries. We have a plan in place
to start manufacturing in Indonesia
before the end of 2023" explains
Mr. Okamoto, although Europe and
the Americas remains his main goal
in the long term.

T would like to resume our
project to enter the European
market and the other key goal
is expanding our business in the
Americas. We would like to con-
tinue to take advantage of our
key main competencies; manu-
facturing and trading, in both
Europe and America.”
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"Nuestro objetivo es
seqguir potenciando
nuestras principales
competencias de
fabricacion y comercio
en Europa y América.”

Kozo Okamoto, Presidente,
Nishinihon Shoko Co., Ltd.

Fundada en 1963, Nishinihon Shoko
esuno de los principales proveedores
de maquinaria, herramientasy com-
ponentes industriales, con especial
atenciénalaindustria del automavil.
Recientemente, la empresa tam-
bién ha ampliado sus capacidades
de fabricacion. Esta combinacion
de capacidades comerciales y de
fabricacién permite a la empresa
destacar en el mercado mundial,
donde esta reforzando su presencia
ofreciendo soluciones de nicho.

Apl\caaon de la tecnologia de
soldadura automatica desarrollada
por la empresa en sus lineas de
produccion

“Nishinihon Shoko ha mantenido
una fuerte presencia en nichos de
mercado, especialmente en el cam-
po de lafabricacién entre empresas.

Original article published in Newsweek on September 29th, 2023. Written by the Worldfolio

Combinando vision y precision: una
fuente flable de maquinaria industrial,
componentes y equipos de proteccion

Durante mas de 60 aiios, Nishinihon Shoko ha seguido perfeccionando una combinacion
perfecta de calidad, innovacion y fiabilidad para garantizar el éxito industrial y comercial.

Creo que la historia de la industria
japonesa en su conjunto es muy
similar a la de nuestra empresa’”,
afirmael Presidente Kozo Okamoto.
"Empezamos vendiendo maquinasy
herramientas como distribuidores
y nuestros principales clientes
eran fabricantes de automoviles.

Sistema de soldadura automatica

Con el tiempo, desarrollamos
nuestras capacidades de fabri-
cacion, suministrando herramientas
acristaleros que producian cristales
para coches. Suministrabamos co-
nectores, como terminales eléctricos
y mazos de cables. Era un mercado
muy especifico y trabajabamos con
los cristaleros para entender sus
necesidades. Como resultado, desar-
rollamos la tecnologia para unir el
vidrio a los conectores.”

Dedicadaa suministrar productos
y soluciones de alto valor afiadido
fabricados con los mas altos es-
tandares de calidad japoneses, laac-
tividad de Nishinihon Shoko se divide
en cuatro divisiones: La Divisién de
Maquinas-Herramienta, que sumi-
nistra maquinaria y herramientas
industriales, principalmente para la
industria del automdvil; la Division
de Productos Fabricados, que fab-
rica componentes electrénicos uti-
lizados para lunas de automéviles y
equipos de ensamblaje automético;
la Division de Dispositivos de Pro-
teccion de Seguridad, que vende
todo tipo de equipos de proteccidn
laboral utilizados en las fabricas; y la

Division de Puntas de Soldadura, la
divisién mas reciente, que suministra
puntas de soldadura robotizadas
para el ensamblaje de automdviles.

En cuanto al desarrollo de pro-
ductos, el presidente de la empresa
subraya que se hace hincapié en
escuchar atentamente a los clien-
tes y comprender las necesidades
del mercado. "Si nos fijamos en las
necesidades de los distintos mer-
cados, podemos imaginar que las
de China son ligeramente distintas
de las de Japodn o Estados Unidos.
Es muy dificil ofrecer el mismo
producto o la misma tecnologia a
todos los mercados. Si ofrecemos
las mismas especificaciones basicas
a todos, podemos afiadir algo mas
enfuncién delademandao las pref-
erencias del cliente. Para conseguir
esta variacion, la experiencia y los
conocimientos que hemos acumu-
lado son muy importantes.”

En cuanto a los Ultimos avances,
Okamoto afirma que Nishinihon
Shoko se esfuerza por ser mas re-
spetuosa con el medio ambiente
en sus procesos de fabricacion.
“Estamos intentando obtener ma-
teriales y procesos de soldadura
sin plomo”, explica. "Mejorando
estos procesos, creemos que no
sélo podemos reducir costes,
sino también mejorar la calidad”.

Sistema automatico de
soldadura terminal para vidrio
de automocion

Tras suceder a su padre (fundador
delaempresa), Kozo Okamoto, presi-
dente de la segunda generacién,
empezd a desarrollar la presencia
internacional de Nishinihon Shoko.
Tradicionalmente, la empresa at-
endia a clientes nacionales, pero las
ventas internacionales representan
ahora una parte importante y cre-
ciente de su negocio.
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Yamaichi Co, Ltd. (miembro del
grupo) suministra electrodos
para soldadura por resistencia
y tecnologia LED para el cultivo
de plantas

Nishinihon Shoko entr¢ inicial-
mente en el mercado chino con un
socio estadounidense, con el que
trabajé durante tres afios antes de
decidir establecerse por su cuenta.
Tras establecerse con éxitoen China,
Nishinihon Shoko cred otraempresa
en Estados Unidos y una base de
fabricacién en México, desde la que
atiende a clientes de Norteamérica,
Centroamérica y Sudamérica.

La empresa también ha creado
su propia filial en Indonesia, respon-
sable de ladistribucién en el sudeste
asiatico, otro mercado prioritario.
“En el futuro, veo a Indonesia
como el segundo mayor mercado
en términos de ventas totales en el
Sudeste Asidtico y Asia. Tenemos
previsto empezar a fabricar en In-
donesia a finales de 2023", explica
Okamoto, aunque Europay América
seguiran siendo su principal objetivo
alargo plazo.

"Me gustaria continuar con
nuestros planes para entrar en el
mercado europeo, y el otro objetivo
fundamental es ampliar nuestras
actividades en el continente ameri-
cano. Queremos seguir desarrollan-
do nuestras competencias basicas
en fabricacién y comercio, tanto en
Europa como en América.”

> EEABIHR S
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Original article published in Newsweek on September 29th, 2023. Written by the Worldfolio

Eine Kombination aus Vision und Prazision:
eine zuverlassige Quelle fUr Industriemaschinen,
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"Unser Ziel ist es, unsere
Kernkompetenzen in
der Herstellung und im
Handel in Europa und
Amerika zu starken.”

Kozo Okamoto, Prasident,
Nishinihon Shoko Co., Ltd.

Das 1963 gegriindete Unternehmen
Nishinihon Shoko ist ein filhrender
Anbieter von Maschinen, Werkzeu-
gen und Industriekomponenten,
wobei der Schwerpunkt auf der
Automobilindustrie liegt. In jiing-
ster Zeit hat das Unternehmenauch
seine Fertigungskapazitaten erweit-
ert. Mit dieser Kombination aus
Handels- und Fertigungskompetenz
hebt sich das Unternehmen auf dem
Weltmarkt ab, wo es seine Prasenz
durch das Angebot von Losungen
fiir Nischenmérkte weiter ausbaut.

‘ L N\
Anwendung der vom
Unternehmen entwickelten
automatischen Léttechnik in seinen
Produktionslinien

“Nishinihon Shoko hat sich eine
starke Prasenz in Nischenmark-
ten bewahrt, inshesondere in der
Business-to-Business-Produktion.
Ich denke, die Geschichte der japa-

Komponenten und Schutzausristung
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Seit tiber 60 Jahren perfektioniert Nishinihon Shoko die perfekte Kombination aus Qualitét,
Innovation und Zuverlassigkeit, um industriellen und kommerziellen Erfolg zu gewéhrleisten.

nischen Industrie insgesamt ist der
unseres Unternehmens sehr dhn-
lich”, sagte der Vorsitzende Kozo
Okamoto. "Wir begannen als Han-
dler, der Maschinen und Werkzeuge
verkaufte, und unsere Hauptkun-
den waren Automobilhersteller.
Im Laufe der Zeit erweiterten wir
unsere Fertigungskapazitaten und

Automatisches Létsystem

lieferten Werkzeuge an Glasher-
steller, die Glas fiir Autos herstellten.
Wir lieferten Steckverbinder, z. B.
elektrische Steckverbinder und Ka-
belbdume. Dies war ein sehr spezi-
fischer Markt, und wir arbeiteten
mit den Glasherstellern zusammen,
um ihre Bediirfnisse zu verstehen.
Dann haben wir die Technologie
entwickelt, um das Glas mit den
Steckern zu verbinden.”

Nishinihon Shoko hat es sich zur
Aufgabe gemacht, Produkte und
Losungen mit Mehrwert anzubieten,
die nach den héchsten japanischen
Qualitatsstandards hergestellt
werden. Das Unternehmenist in vier
Geschéaftsbereiche unterteilt: den
Bereich Werkzeugmaschinen, der
Industriemaschinen und Werkzeuge
hauptséachlich fiir die Automobilin-
dustrie liefert; den Bereich Ferti-
gungsprodukte, der elektronische
Komponenten fiir Autoglas und
automatische Montageanlagen
herstellt; den Bereich Schutzvor-
richtungen, der alle Arten von in-
dustrieller Sicherheitsausriistung
fiir Produktionsanlagen vertreibt;
und den Bereich SchweiBspitzen,

den jiingsten Geschéaftsbereich, der
robotergesteuerte Schweil3spitzen
fiir die Automobilmontage anbietet.

Was die Produktentwicklung an-
belangt, so betont der Vorsitzende
des Unternehmens, dass der Schw-
erpunkt darauf liegt, den Kunden
genau zuzuhdren und die Bediir-
fnisse des Marktes zu verstehen.
"Wenn man sich die Bediirfnisse
der verschiedenen Markte ansieht,
kann man sich vorstellen, dass sich
die Bediirfnisse Chinas leicht von
denen Japans oder der Vereinigten
Staaten unterscheiden. Es ist sehr
schwierig, filr alle Markte dasselbe
Produkt oder dieselbe Technologie
anzubieten. Wenn wir allen diesel-
ben Grundspezifikationen anbieten,
konnen wir je nach Bedarf oder Vor-
lieben der Kunden etwas hinzufiigen.
Um diese Variation zu erreichen, sind
die Erfahrung und das Wissen, das
wir gesammelt haben, sehr wichtig.”

In Bezug auf die neuesten Ent-
wicklungen sagt Okamoto, dass
Nishinihon Shoko danach strebt,
in seinen Herstellungsprozessen
umweltfreundlicher zu sein. "Wir
versuchen, bleifreie Materialien
und Lotverfahren zu erreichen”,
erklart er. "Wir glauben, dass
wir durch die Verbesserung die-
ser Prozesse nicht nur die Kosten
senken, sondern auch die Qualitat
verbessern konnen”. Nachdem er

Automatisches Terminal-
Lotsystem fiir Autoglas

die Nachfolge seines Vaters (des
Firmengriinders) angetreten hatte,
begann Kozo Okamoto, der Prési-
dent der zweiten Generation, die
internationale Prasenz von Nishini-
hon Shoko auszubauen. Traditio-
nell hat sich das Unternehmen auf
inlandische Kunden konzentriert,
aber der internationale Verkauf
macht jetzt einen bedeutenden und
wachsenden Teil des Geschéfts aus.

Yamaichi Co, Ltd (Gruppenmit-
glied) liefert Elektroden zum Wid-
erstandsschweif3en und LED-Tech-
nologie fiir den Pflanzenanbau

Nishinihon Shoko betrat den chi-
nesischen Markt zunachst mit einem
amerikanischen Partner, mit dem sie
drei Jahre lang zusammenarhbeitete,
bevor sie beschloss, sich selbstandig
zu machen. Nach der erfolgreichen
Etablierungin Chinagrtindete Nishini-
hon Shoko ein weiteres Unternehmen
in den Vereinigten Staaten und eine
Produktionsstétte in Mexiko, von wo
aus es Kunden in Nord-, Mittel- und
Stidamerika bedient.

AuBerdem hat das Unternehmen
eine eigene Tochtergesellschaft in
Indonesien gegriindet, die fiir den
Vertriebin Stidostasien, einem weit-
eren vorrangigen Markt, zusténdig
ist. "Ich sehe Indonesien in Zukunft
als den zweitgréBten Markt im
Hinblick auf den Gesamtabsatz in
Stidostasien und Asien. Wir planen,
bis Ende 2023 mit der Produktion
in Indonesien zu beginnen”, erklart
Herr Okamoto, obwohl Europa und
Amerika langfristig sein Hauptau-
genmerk bleiben werden.

"Ich mochte unsere Plane fiir
den Eintritt in den europaischen
Markt weiterverfolgen, und das
andere wichtige Ziel ist die Aus-
weitung unserer Aktivitaten auf
dem amerikanischen Kontinent.
Wir wollen unsere Kernkompe-
tenzen in der Fertigung und im
Handel sowohl in Europa als auch
in Amerika weiter ausbauen.”

> EEABIHR S
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"Kami ingin terus
memanfaatkan
kompetensi utama
utama kami; manufaktur
dan perdagangan,

baik di Eropa maupun
Amerika.”

Kozo Okamoto, Presiden,
Nishinihon Shoko Co., Ltd.

Didirikan pada tahun 1963, Nishini-
hon Shoko adalah penyedia mesin,
peralatan, dan komponen industri
terkemuka, dengan fokus utamanya
adalah industri otomotif. Sejarah
perusahaan ini awalnya adalah seb-
agai perusahaan dagang. Namun, be-
lakangan ini, ia telah mengembangkan
kemampuannya sebagai produsen.
Dan kombinasi keahliannya sebagai
perusahaan perdagangan dan manu-
fakturlah yang membedakannya di
panggung global, di mana perusahaan
terus memperluas kehadirannya den-
gan menyediakan solusi pasar khusus.

Penerapan teknologi penyolderan
otomatis yang dikembangkan
sendiri pada lini produksinya sendiri

"Nishinihon Shoko telah memper-
tahankan kehadirannya yang kuat di

Original article published in Newsweek on September 29th, 2023. Written by the Worldfolio

Menghubungkan visi dan presisi:
sumber tepercaya untuk mesin industri,
komponen, dan peralatan pelindung
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Selama lebih dari 60 tahun, Nishinihon Shoko terus menyempurnakan perpaduan yang sempurna
antara kualitas, inovasi, dan keandalan untuk meraih kesuksesan manufaktur dan perdagangan.

ceruk pasar, khususnya manufaktur
B2B. Saya percaya bahwa sejarah
industri Jepang secara keseluruhan
sangat mirip dengan sejarah peru-
sahaan kami,” kata presiden peru-
sahaan Kozo Okamoto. "Kami memu-
lai sebagai pedagang yang menjual
mesin dan peralatan dan pelanggan

Sistem penyolderan otomatis

utama kami adalah produsen oto-
motif. Seiring berjalannya waktu,
kami mengembangkan kemampuan
manufaktur kami dengan memasok
peralatan untuk pembuat kaca yang
memproduksi kaca untuk mobil. Kami
menyediakan konektor seperti termi-
nal listrik dan kabel harness. Pasar
tersebut cukup khusus dan kami
bekerja sama dengan pembuat kaca
untuk memahami kebutuhan mereka.
Hasilnya, kami telah mengumpulkan
teknologi yang diperlukan untuk me-
masang kaca pada konektor.”
Didedikasikan untuk menyediakan
produk dan solusi bernilai tambah
tinggi yang dikembangkan dengan
standar kualitas tertinggi Jepang,
bisnis Nishinihon Shoko dibagi men-
jadi empat divisi: divisi peralatan
mesin, yang memasok mesin dan
peralatan industri, terutama untuk
industri otomotif; divisi produk man-
ufaktur, yang memproduksi kom-
ponen elektronik yang digunakan
pada kaca mobil, serta peralatan
perakitan otomatis; alat pelindung
keselamatan, yang menjual segala
jenis alat pelindung kerja yang digu-
nakan di lokasi produksi; dan divisi

ujung pengelasan, divisi terbaru yang
menyediakan tip pengelasan robotik
untuk perakitan mobil.

Dalam hal pengembangan produk,
presiden perusahaan menekankan
bahwa penekanannya adalah men-
dengarkan pelanggan dengan cer-
mat dan memahami kebutuhan pasar
dengan tegas. "Melihat kebutuhan
pasar yang berbeda-beda, seperti
yang dapat Anda bayangkan, kebu-
tuhan yang berasal dari Tiongkok
sedikit berbeda dengan kebutuhan
yang berasal dari Jepang atau A.S.
Sangat sulit untuk menyediakan
produk atau teknologi yang sama
ke semua pasar yang berbeda. Den-
gan memberikan spesifikasi inti ke-
pada semua orang, kami kemudian
dapat menambahkan spesifikasi
lain berdasarkan permintaan atau
preferensi pelanggan. Untuk menca-
pai perbedaan ini, pengalaman dan
pengetahuan yang kami kumpulkan
sangatlah penting.”

Membahas mengenai perkemban-
gan terkini, Tn. Okamoto mengatakan
bahwa Nishinihon Shoko berusaha
menjadi lebih ramah lingkungan
dalam proses produksinya. "Bebas
timbal adalah sesuatu yang ingin
kami capai dalam material dan pros-
es penyolderan kami,” katanya. "Den-
gan meningkatkan proses-proses ini,
kami yakin bahwa kami tidak hanya

Sistem penyolderan terminal
otomatis untuk kaca otomotif

dapat memangkas biaya namun juga
meningkatkan kualitas kami.”
Setelah mengambil alih kepe-
mimpinan perusahaan dari ayahnya
(pendiri perusahaan), presiden gen-
erasi kedua Kozo Okamoto menaruh
fokusnya pada perluasan kehadiran
internasional Nishinihon Shoko.
Perusahaan ini biasanya melayani
klien dalam negeri, namun saat ini
penjualan internasional menjadi ba-

Yamaichi Co,, Ltd. (anggota grup)
menyediakan elektroda untuk
pengelasan resistansi, dan teknologi
LED untuk budidaya tanaman

gian bisnis yang cukup besar dan
berkembang.

Nishinihon Shoko awalnya mema-
suki pasar Tiongkok dengan mitra
AS, yang telah berkolaborasi selama
tiga tahun sebelum memutuskan un-
tuk memasarkannya sendiri di sana.
Menyusul kesuksesannya di Tiong-
kok, Nishinihon Shoko mendirikan
perusahaan lain di AS, serta basis
manufaktur di Meksiko, yang kemu-
dian melayani pelanggan di Amerika
Utara, Tengah, dan Selatan.

Perusahaan juga telah mendirikan
anak perusahaan yang 100% berada
di Indonesia, yang bertanggung jaw-
ab atas distribusi di Asia Tenggara,
pasar prioritas lainnya. "Ke depannya
saya melihat Indonesia akan menem-
pati posisi nomor dua dalam hal pen-
jualan global di negara-negara Asia
Tenggara dan Asia. Kami memiliki
rencana untuk memulai produksi di
Indonesia sebelum akhir tahun 2023,
jelas Tn. Okamoto, meskipun Eropa
dan Amerika tetap menjadi tujuan
utamanya dalam jangka panjang.

“Saya ingin melanjutkan proyek
kami untuk memasuki pasar Eropa
dan tujuan utama lainnya adalah
memperluas bisnis kami di Ameri-
ka. Kami ingin terus memanfaatkan
kompetensi utama utama kami;
manufaktur dan perdagangan, baik
di Eropa maupun Amerika.”

> EEABIHR S
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